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Pour quiPour quiPour quiPour qui    ? ? ? ?     
Formation accessible aux élèves issus d’une classe de troisième. 

    

Quel profil Quel profil Quel profil Quel profil ????    
Les métiers du commerce requièrent certaines qualités :  
• Autonomie 
• Esprit d’initiative 
• Dynamisme 
• Esprit d’équipe 

• Sens du contact 
• Amabilité, politesse 
• Capacité d’écoute 
• Aisance, assurance 

• Sens des priorités 
• Adaptabilité  
• Réactivité 
• Disponibilité 

    
Les métiers du commerce exigent de : 
• Supporter la station debout prolongée. 
• Adopter des comportements, des attitudes et une tenue conformes à la politique de 
l’enseigne… 
• S’adapter aux rythmes commerciaux. 
• Maîtriser la communication en toutes circonstances. 
   
    
Quels débouchésQuels débouchésQuels débouchésQuels débouchés    ????    
Le titulaire du Baccalauréat Professionnel Commerce est un employé commercial qui 
réalise des ventes, participe à l’animation et à la gestion de l’unité commerciale. Il 
intervient dans tout type d’unité commerciale : sédentaire ou non, spécialisée ou 
généraliste, en libre service ou en vente traditionnelle. 
 
Les emplois concernés sont : employé de commerce, conseiller de vente, vendeur, adjoint 
au responsable de petites unités de vente. 
    

Quelles poursuites d’étudesQuelles poursuites d’étudesQuelles poursuites d’étudesQuelles poursuites d’études    ????    
Une poursuite d'études est envisageable BTS Management des Unités Commerciales ou 
BTS Négociation et Relation clientèle, … en DUT ou à l’Université. 
 

Quelles  matièresQuelles  matièresQuelles  matièresQuelles  matières    ????    
Disciplines professionnelles  Disciplines générales  

C1 Animer Français 

C2 Gérer Mathématiques Commerce 

C3 Vendre Histoire/Géographie 

Langues vivantes 1 et 2  

Arts appliqués Économie Droit 

E.P.S. 

Période de formation en entreprise : 22 semaines  

 
 
 

 
 
 


